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Movestic satsar pa robotradgivning

LIVFORSAKRING Movestic Liv & Pension képer fintech-bolaget Sparplatsen vilket innebéar att Movestic tar éver deras
investeringsrobot som tillhandahaller robotradgivning och en plattform fér handel med fondandelar.
Malsattningen ar att méta marknadens nya krav pa tekniska Idsningar och tjanster.

Linnéa Ecorcheville tog dver som vd for Movestic i bérjan av april i &r och hon har hela tiden varit tydlig med sin
ambition att lansera digitala tjanster och nya tekniska |6sningar.

Investeringsroboten tar fram individuellt riskanpassade portféljer inom sparande och den anvander sig av en
allokeringsalgoritm for att ta fram ett investeringsférslag utifran kundens risktolerans och placeringshorisont.

Enligt Stefan Klohammar som &r ansvarig for investeringar pa Movestic, ligger funktionaliteten i
investeringsroboten i framkant av det som finns pa marknaden i dag. Tekniskt &r den dock mer avancerad da den
ar skapad av personer med valdokumenterade erfarenheter inom pensionsforsakring, artificiell intelligens, deep
machine learning och finansiell beteendevetenskap.

Investeringsroboten kommer att vara en integrerad del av Movestics kunderbjudande och darmed vara tillganglig
bade for sparare inom tjénstepension och for privatsparare.

Ar robotradgivning ndgot som kunderna faktiskt efterfragar?

- Kunderna vill ha kontroll éver sitt sparande och efterfragar I16pande radgivning, kon-takt och uppféljning. En
investeringsrobot ar en digital tjanst som hjalper kunderna med det och levererar kundnytta har och nu. Vi ar
overtygade om att det kommer att vara ett uppskattat verktyg for vara kunder, séger Linnéa Ecorcheville.

Ar detta enbart en jakt pa laga avgifter, eller tillfér robotradgivningen nagot mer?
- Vi pa Movestic har siktet installt pa att leda utvecklingen av digitala tjanster, och kdpet av Sparplatsen ar ett steg i

den riktningen. Med en investeringsrobot positionerar vi oss for det skifte vi ser pa marknaden. Bade formedlarna
och kunderna férvantar sig mer-varde i form av tjanster som skapar nytta har och nu.



Movestic raknar med att investeringsroboten kommer att 6ka lojaliteten bland befintliga kunder och skapa mer
kundnytta.

- Vi kommer att kunna anvanda oss av tjansten for att sarskilja Movestics erbjudande.
Under vilka forutsattningar bér man valja personlig radgivning och nar bér man vélja robotradgivning?

- Det finns inget konkurrensférhallande mellan personlig radgivning och robotradgivning, snarare kompletterar de
bada varandra pa ett utmarkt satt. Vid en fysisk radgivning gar radgivaren igenom hela kundens ekonomi samt
behov av olika forsakringslosningar. Investeringsroboten kompletterar genom att |6pande sakerstalla att kunden
har ratt allokering i sitt sparande utifran individuell risktolerans och placeringshorisont.

Aven Nordnet, Avanza och Lysa erbjuder liknande tjénster. Skillnaden ar enligt Linnéa Ecorcheville att Sparplatsens
robotradgivning i stérre utstrackning tar hansyn till kundens individuella preferenser géllande hur placeringarna
ska ske.

- Under varen 2018 kommer vi lansera Movestics investeringsrobot, vi kommer &ven att lansera fler digitala
tjidnster som skapar nytta for kunder och férmedlare, sdger Linnéa Ecorcheville.
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